
Vertriebsprofi für innovatives 
Wiederbewaldungs-Startup gesucht (m/w/d)

(32-40 Stunden/Woche in Berlin, hybrid oder Region Külsheim/BW)

Über SKYSEED

Eine der besten Antworten auf den fortschreitenden Klimawandel sind zukunftsfähige Mischwälder. 

Deshalb kombinieren wir Drohnen, Sensoren & pelletiertes Forstsaatgut mit dem Wissen über gesunde Waldökosysteme, um 

Wälder zu analysieren und unsere Kunden bei der nachhaltigen Wiederbewaldung zu unterstützen  - smart, schnell und skalierbar. 

Skyseed (www.skyseed.eco) wurde Anfang 2021 in Berlin gegründet und unser aktuell 21-köpfiges Team ist von den beiden 

Standorten Berlin und Külsheim inzwischen in der gesamten DACH-Region aktiv. 

Wen wir suchen

Wir suchen eine(n) fachkundigen Vertriebler(in), der/die den Kontakt zu privaten Waldbesitzer*innen, Förster*innen,  Landesforsten 

und B2B-Resellern aufbaut, hält und nicht zuletzt zu gemeinsamen Aussaat-Projekten hin entwickelt.

Das werden deine Aufgaben

● Menschen für ein sinnvolles und zukunftsweisendes Produkt begeistern

● Vorstellung unseres Produktes auf Forstveranstaltungen, Messen, vor potentiellen Kunden und bei Präsentationen

● Besuch und Vorerkundung von potentiellen Flächen zusammen mit Waldbesitzer*innen und Förster*innen

● Strukturierte und regelmäßige Kontaktaufnahme zu neuen Leads zur Eröffnung von Erstkontakten, sowie Pflege von 

bestehenden Kontakten bis hin zum erfolgreichen Abschluss

● Strategie-Planung & Umsetzung: Du arbeitest mit uns gemeinsam an der Ausrichtung unserer Vertriebs-Strategie, sowie 

der stetigen Umsetzung der Kundenfeedbacks in unserem Produkt/dem Sales-Prozess

● Konzeption & Content Creation für Newsletter, Social Media und Print 

Und das solltest du mitbringen

● Einschlägige, mehrjährige Erfahrung im Vertrieb von B2B-Lösungen/Dienstleistungen, idealerweise in der Forstwirtschaft 

oder angrenzenden Branchen

● Ausbildung und/oder (Selbst-)Studium der Forstwirtschaft oder eines angrenzenden Fachs. Du bist sattelfest, was 

Baumarten, Standortfaktoren, Klimawandel und eine naturnahe Waldwirtschaft angeht. Erfahrung im Forstbetrieb oder 

der Holzwirtschaft ist vorteilhaft

● Kundenorientierte,  offene und ehrliche Kommunikation: Du magst Menschen und kannst schnell in Kontakt treten

● Hohe soziale Intelligenz und Frustrationstoleranz bei der Neukundengewinnung

● Selbstständig organisierte, strukturierte und nachvollziehbare Arbeitsweise bei gleichzeitiger Teamfähigkeit

● Reisebereitschaft im DACH-Raum

● Den starken Wunsch, Ökosysteme von morgen mitzugestalten und eine persönliche Begeisterung für den Wald

Wen wir nicht suchen

Zyniker/-innen, Dauerbedenkenträger/-innen und Alphamännchen /-weibchen: Skyseed betritt Neuland, niemand hat genau das was 

wir tun, jemals vorher probiert. Unser Erfolg steht und fällt mit dem Vertrauen zueinander und in den Schnittmengen unserer 

Expertisen. Es kann nur gemeinsam funktionieren, davon sind wir überzeugt. 

Was dich bei uns erwartet

● Jede Menge frische Waldluft und Besuche auf interessanten Veranstaltungen

● Eine steile Lernkurve, denn was wir machen ist auf überdurchschnittlich vielen Ebenen neu

● Ein dynamisches, wachsendes und vielseitiges Team, in dem man sich wirklich einbringen kann

● Ein herzliches und wertschätzendes Miteinander

● Besonders viel Abwechslung, denn jeder Wald, jede Baumart und jede Kundin ist anders

● Ein für die Startup-Welt wettbewerbsfähiges Gehalt 

Wir freuen uns darauf von Dir zu hören! jobs@skyseed.eco




